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APORTAR RAPIDEZ, FLEXIBILIDAD Y LIBERTAD 
A TU ENTORNO DE TI
Construye tu negocio con ofertas de servicios basados en el consumo

El año pasado sirvió para demostrar el valor de las 
infraestructuras de TI más ágiles, que permiten responder 
rápidamente a los cambios en los requisitos de las cargas de 
trabajo y de la actividad de la empresa. Como resultado, ya 
no habrá vuelta atrás hacia antiguas formas de administrar 
la infraestructura de TI, sino que se producirá una transición 
rápida hacia la nube y modelos de computación de pago por 
consumo1. 

Para los proveedores de servicios de nube, telecomunicaciones 
y gestión de servicios, la conclusión es que hay una oportunidad 
cada vez mayor para trabajar de manera más próxima  
a los clientes finales para acelerar sus transformaciones 
digitales. La oportunidad de aumentar los ingresos es 
significativa: IDC prevé que el 41 % de los 6,8 billones de 
dólares de gasto en TI que se espera para el año 2023 estará 
dedicado a computación en la nube.2

La mitad de las infraestructuras de datos se 
consumirá a través de la nube para 2024
Además, IDC prevé que más del 75 % de las infraestructuras 
en ubicaciones de extremo se consumirán y operarán como 
servicio para 2024, así como sucederá con más de la mitad de 
las infraestructuras de centros de datos3. Sin embargo, la falta 
de conocimientos informáticos especializados y de recursos 
puede dificultar las oportunidades de los proveedores de 
servicios, en el caso de que aumente el gasto en soluciones 
 de TI basadas en el consumo. 

Como sucede con tus propios clientes, tu empresa puede 
enfrentarse a: presupuestos limitados de TI, falta de 
conocimientos informáticos especializados, infraestructuras 
obsoletas e imposiciones cada vez más exhaustivas de 
cumplimiento normativo y gobernanza. Estos problemas 
se pueden resolver de la misma manera que hacen otras 
organizaciones: puedes delegar las tareas diarias de operación 
y mantenimiento de la infraestructura en alguien que pueda 
hacerlo de manera más eficiente y rentable. 

Es ahí donde HPE GreenLake, como una plataforma de todo 
como servicio, te puede proporcionar una ventaja esencial. 
Con HPE GreenLake podrás disfrutar de la experiencia de la 
nube en tus aplicaciones y datos en cualquier lugar que se 
encuentren: en el extremo, en coubicaciones o en tu centro de 
datos. Gracias a una experiencia que se gestiona en tu lugar 
de pago por consumo, escalable y con una función sencillísima 
de autoservicio, HPE GreenLake proporciona servicios para tus 
principales cargas de trabajo. Entre otras ventajas, no se aplican 
cargos por movimiento o salida de datos, se obtienen beneficios 
debido a la reducción de los plazos de comercialización, se 
conserva el capital y se optimizan las inversiones ya existentes. 
Puedes gestionar la actividad de tu empresa en HPE GreenLake.
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1 Pueden aplicarse reservas
2 «La nube y la computación en el extremo son claves para la “nueva normalidad”: IDC» CRN, octubre de 2020.
3 «El centro de datos en 2020 y en el futuro: más extremo, servicios e IA». Revista Redmond, noviembre de 2019.
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https://www.crn.com/news/cloud/cloud-and-edge-computing-are-key-to-next-normal-idc
https://redmondmag.com/articles/2019/11/18/the-datacenter-in-2020-and-beyond.aspx#:~:text=In%20fact%2C%20IDC%20predicts%20that,than%20half%20of%20datacenter%20infrastructure.


LA INCÓGNITA DEL APROVISIONAMIENTO
Ni mucho, ni poco 
En un mundo en el que hay pocas organizaciones que 
cuenten con los conocimientos especializados o con los 
recursos necesarios para llevar a cabo por sí mismas 
transformaciones estratégicas de su tecnología, 451 Research 
prevé «un crecimiento continuo para los proveedores 
de servicios que ofrezcan alternativas creíbles a las 
plataformas de nube a hiperescala», además de dar 
respuesta a la gran demanda de servicios gestionados.4

Para aprovechar esta oportunidad, los proveedores de 
servicios necesitan solucionar el dilema del aprovisionamiento. 
Como sucede con otras organizaciones, los proveedores 
de servicios necesitan evitar el sobreaprovisionamiento 
de infraestructura de TI, porque el dinero que se gasta en 
recursos que no se usan, es dinero perdido. Además, el 
sobreaprovisionamiento tiene un efecto perjudicial para el 
medioambiente. Por otra parte, la actividad de los proveedores 
de servicios consiste en dotar de servicios a un gran número 
de clientes con necesidades informáticas impredecibles, por lo 
que necesitan disponer de capacidad adicional para abastecer 
a dichos clientes en el plazo más breve de tiempo si la 
demanda se dispara. El infraprovisionamiento puede suponer 
una pérdida de negocio o la imposibilidad de satisfacer las 
necesidades de los clientes. 

Dirigir una empresa productiva depende de contar con 
un acceso flexible y rentable a un nivel adecuado de 
aprovisionamiento para satisfacer cualquier necesidad  
que surja.

El modelo basado en el consumo de HPE GreenLake elimina 
esta incógnita. Pagas por lo que usas, cuando lo usas: pero 
también tienes capacidad disponible adicional que se puede 
habilitar para responder rápidamente a tus necesidades. 
Cualquier capacidad que se use por encima de la reserva 
contratada se paga en función del uso; los costes suben o 
bajan según el uso. Esto, además, proporciona a tus clientes 
una elasticidad increíble dentro de sus modelos operativos 
y una gran capacidad para reaccionar rápidamente a los 
cambios en las demandas del mercado.
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El modelo basado  
en el consumo de  
HPE GreenLake  
elimina esta incógnita.

Pagas por lo que usas, 
cuando lo usas.

4 �«Tendencias en 2021 en la transformación de la nube y servicios 
gestionados». Estudio preliminar de 451 Research, diciembre de 2020 
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Contar con un servicio ágil de copia de 
seguridad
LAKE Solutions, un proveedor de servicios de nube con  
sede en Suiza, necesitaba una solución de almacenamiento  
de datos para su oferta de servicios en la nube de copia 
de seguridad. Como Partner Platinum de HPE, LAKE 
se fijó en HPE para proporcionar una solución de copia 
de seguridad muy fiable, segura y escalable, entregada 
a través de HPE GreenLake para adaptarse a las 
demandas impredecibles de los clientes con la agilidad 
y las características económicas de la nube.

Para LAKE, la flexibilidad significa ser capaces de 
responder al desafío constante de la incertidumbre 
que supone conocer qué capacidad de copia de 
seguridad necesitarán sus clientes a lo largo del 
tiempo. La solución da respuesta a este desafío, a la 
vez que permite que LAKE gestione sus costes para 
seguir siendo una empresa competitiva y rentable. 
HPE GreenLake permite a LAKE aumentar o reducir 
su capacidad de manera flexible y pagar solo por la 
capacidad real que se acaba usando.

CASO PRÁCTICO

Ahorro

Ahorro

€

Tiempo

Capacidad de 
almacenamiento 
o computación 
consumida y facturada 

Tradicional Ahorro en costes derivados 
del sobreaprovisionamiento
Las empresas presentan una media de 
sobreaprovisionamiento del 40-50 %1

Reserva 

Capacidad antes de la demanda Mantener 
una reserva garantizada de capacidad

Nivel de reserva 

1.   451 Research, noviembre de 2019 2.   Futurum Research, julio de 2019

El 74 % de las empresas 
espera 3 meses o más para 
obtener nueva capacidad1

Más de 1/3 de los encuestados informa de que se 
quedaron sin capacidad de almacenamiento o que 
alcanzaron tasas de utilización tan altas que 
afectaron al rendimiento2 

Cómo ahorras con un modelo de servicio

El modelo basado en el consumo de HPE GreenLake comienza a proporcionar ventajas financieras casi inmediatamente. Siempre 
hay capacidad adicional disponible en caso de necesidad y si se usa capacidad por encima de la reserva contratada, solo se paga 
por lo que se use; los costes varían en función del uso. Además, se aplican precios bonificados en cuanto aumenta el nivel de 
consumo; un modelo mucho más versátil que el de la mayoría de proveedores de nube a hiperescala, que normalmente aumentan 
el precio a medida que aumenta el consumo.
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HPE GREENLAKE: 
TODO COMO SERVICIO 
Céntrate en los resultados de la empresa, no en el mantenimiento de la 
infraestructura local

HPE GreenLake traslada la experiencia de la nube allí donde 
residen las aplicaciones y los datos. En lugar de realizar grandes 
inversiones de capital en hardware cuyo mantenimiento es 
especialmente caro, ahora puedes comprar capacidad de 
computación, almacenamiento y redes según tus necesidades, 
sobre la base de un modelo de pago por consumo. Puedes 
aumentar o reducir recursos de manera sencilla para dar respuesta 
a tus necesidades internas y a las demandas de tus clientes finales. 

HPE GreenLake traslada una experiencia similar a la de 
la nube a tu entorno informático, ofreciendo un catálogo 
completo de servicios para mejorar la flexibilidad y reducir 
los tiempos de comercialización, a la vez que cubre todas 
tus necesidades informáticas. Te permite implementar 
rápidamente una amplia variedad de servicios de nube, 
entre los que se incluyen operaciones de contenedorización, 
almacenamiento, computación, máquinas virtuales, protección 
de datos y aprendizaje automático, entre otros, sin tener que 
realizar un gran desembolso inicial. 

HPE GreenLake ofrece características económicas de la nube 
local como servicio, gracias a un modelo de pago por consumo 
que hace innecesario desembolsar capital por adelantado,  
y sin sobreaprovisionamiento de recursos de infraestructura. 
Ofrece una transparencia y un control total sobre los costes, lo 
que a su vez, permite a los proveedores de servicios optimizar  
la combinación adecuada de cargas de trabajo públicas, privadas  
y en entornos locales, según cuáles sean tus necesidades y las 
de tus clientes. 

Sus servicios integrados se ocupan de realizar las tareas rutinarias 
de mantenimiento y de aplicar medidas correctoras, mientras que 
los servicios de gestión opcionales de HPE GreenLake incorporan 
capacidades remotas de supervisión, operación, actualización y 
gestión. HPE GreenLake Central es la plataforma que contiene 
toda la información acerca del uso y costes de todo tu entorno 
híbrido.

Los proveedores de servicios que quieran trabajar con un 
entorno multiinquilino podrán colaborar con las empresas  
que integran el sistema de partners autorizados de HPE.
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Cuatro motivos para elegir HPE GreenLake 
Pago por consumo  
Libera capital y mejora tu flexibilidad financiera. 

Ampliar y reducir recursos  
Incrementa o disminuye el uso sin ninguna penalización.

TI simplificada  
Centraliza las operaciones y la obtención de conocimientos 
de todo el sistema híbrido desde una única plataforma de 
autoservicio.

Automatizar las gestiones rutinarias 
Supervisa y gestiona tus nubes locales y públicas de 
una manera más sencilla con la ayuda de los expertos 
técnicos de HPE.
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IMPULSAR EL RETORNO DE LA INVERSIÓN PARA LOS PROVEEDORES 
DE SERVICIOS 
Aprovisionamiento de TI escalable para empresas de crecimiento rápido 
HPE GreenLake ofrece a los proveedores de servicios de crecimiento rápido acceso a una TI que es tan flexible como ellos mismos. Hacer la transición hacia una infraestructura de pago por consumo trae consigo un gran 
número de ventajas técnicas y financieras, lo que te permitirá posicionar mejor tu empresa para competir más eficazmente en los sectores de los servicios de nube, servicios informáticos y gestión de servicios.

Aquí te presentamos tres maneras por las que HPE GreenLake puede transformar tu negocio: 

Ser más rápido
•	 Rapidez de aprovisionamiento: gracias a HPE GreenLake,  

el aprovisionamiento de nuevos servicios o poder añadir  
capacidad adicional de computación resulta tan fácil como activar 
dichos servicios, utilizando las capacidades de autoservicio de 
HPE GreenLake Central para llevar a cabo una implementación 
automatizada. Una gestión coordinada y continua de la capacidad 
informática garantiza que se puedan cubrir las necesidades 
adicionales de capacidad informática, antes de que se presente  
la demanda.

•	 Velocidad de comercialización: no se pierde tiempo esperando a 
disponer de los recursos. Puedes implementar nuevos servicios y 
ofertas para tus clientes, de una forma mucho más rápida. 

•	 Rapidez de recuperación de la inversión: la reducción en los 
costes y el aumento de la productividad agiliza los plazos de 
recuperación de tu inversión.

Mejorar la agilidad
•	 Costes flexibles: el modelo de pago por consumo te permite 

sincronizar mejor los costes con los ingresos. Dicha eficiencia  
se traduce en un menor coste de propiedad. 

•	 Aprovisionamiento flexible: los peligros derivados de un exceso 
o falta de aprovisionamiento pasan a ser un problema del pasado. 

•	 Operaciones flexibles: tienes acceso a recursos de infraestructura 
que evolucionan con los cambios en las necesidades de tu negocio, 
de tus clientes y que te permite usar las últimas soluciones 
tecnológicas.

Conseguir libertad 
•	 Librarse de los costes imprevistos: una tarificación transparente 

comporta una mayor predictibilidad para determinar los costes de 
los servicios que ofreces, lo que te permite elaborar modelos de 
precios de gran fiabilidad. 

•	 Librarse del tiempo de inactividad no planificado: potentes 
herramientas de automatización y gestión, que combinadas con 
nuestros experimentados recursos técnicos, se traducen en una 
reducción del tiempo de inactividad. 

•	 Libertad para crecer: crea u optimiza tu plataforma de nube, 
con la opción de conectarte con servicios a hiperescala cuando 
necesites trabajar en un entorno híbrido. Puedes hacer pruebas  
y experimentos y pagar mientras la empresa crece. 

•	 Librarse del ciclo de mejora: con HPE GreenLake, la renovación 
tecnológica se encuentra integrada. Esto significa una mejor 
calidad de servicio para los clientes y una plataforma más eficaz 
para crear ofertas de servicios.
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CÓMO SE PUEDEN BENEFICIAR LOS PROVEEDORES DE 
SERVICIOS DE USAR UN MODELO DE PAGO POR CONSUMO 
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Flexibilizar la capacidad de los servidores y del almacenamiento para alinearla con los 
cambios en la demanda de los clientes

Sopra Steria confía en HPE GreenLake para ofrecer servicios hospedados de TI a una amplia variedad de clientes usando un modelo flexible 
de pago por consumo. Esto proporciona a Sopra Steria la capacidad de escalar la capacidad rápidamente y sin ninguna interrupción en el 
funcionamiento a medida que la demanda de los clientes individuales crece, sin el gasto que supone tener que comprar hardware adicional.

La eficiencia y flexibilidad que obtiene Sopra Steria gracias a HPE GreenLake y HPE Synergy es considerable, tanto eliminando las 
inversiones iniciales en activos fijos, así como reduciendo los costes operativos y de personal entre un 15 y un 30 %, según el servicio. Las 
mayores ventajas son mejorar la agilidad de la empresa y contar con la posibilidad de escalar recursos bajo demanda. Con menos tiempo 
dedicado al mantenimiento de sistemas y al aprovisionamiento de capacidad, el equipo de TI de Sopra Steria puede ahora centrarse en 
proyectos empresariales de nivel superior.

CASO PRÁCTICO

Generación más 
rápida de valor

Acelera la implementación 
de servicios y aplicaciones

TI simplificada 

Libera tiempo de tu 
personal para centrarse en 
trabajar en iniciativas que 

generen valor

Características 
económicas de la nube 

Sin inversión de capital, 
con menos riesgo de 
una falta o exceso de 

aprovisionamiento

Más control 

Optimiza rendimiento, 
latencia, riesgos y costes

75 % 

de reducción 
del plazo de puesta en 

marcha de proyectos de TI5

40 %  

de aumento 
 de la productividad 
del personal de TI5

Hasta un 

40 % 
 de ahorro en el coste  
total de la propiedad5

85 % 

menos 
de tiempo de actividad 

no planificado6

5 �«The Total Economic Impact™ of HPE GreenLake: ventajas empresariales y ahorro de costes obtenidos con HPE GreenLake». 
El estudio de Forrester «Total Economic Impact™» fue un encargo de HPE, junio de 2020.

6 «El valor empresarial de los servicios de gestión de HPE GreenLake». Informe técnico de IDC patrocinado por HPE, enero de 2020.
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MATERIALIZAR LAS PROPOSICIONES URGENTES 
DE LOS CLIENTES CON HPE GREENLAKE 
Diferenciación dentro de un mercado competitivo 

Como proveedor de servicios, generas ingresos cuando tus 
clientes finales tienen la certeza de que puedes administrar 
mejor que ellos sus servicios e infraestructuras informáticas, 
de una manera mucho más eficiente y rentable. En el mundo 
competitivo actual, también es importante demostrar que 
puedes ofrecer servicios que sean tan escalables, flexibles 
y con un precio tan competitivo como el de las ofertas de 
servicios de los proveedores de nube a hiperescala. 

Con HPE GreenLake podrás migrar a un modelo de TI basado 
en el consumo, lo que te permitirá mejorar tu experiencia 
de cliente y obtener una importante ventaja competitiva. 
La plataforma te permite desarrollar rápidamente servicios 
y soluciones con un valor añadido que se adecúen a las 
necesidades en constante evolución de tus clientes y les 
permitan realizar innovaciones. Lo más importante es que esto 
lo puedes hacer a un precio aceptable por tus clientes finales.

Cuatro maneras por las que  
HPE GreenLake ayuda a diferenciar  
tu oferta de servicios informáticos  
y de nube 

Sin costes ocultos  
HPE GreenLake es el único modelo en el que el precio 
mejora conforme consumes más recursos. Este ahorro 
lo puedes trasladar también a tus clientes o ampliar el 
margen de beneficios conforme crece tu negocio. 

Sin costes de salida  
Con HPE GreenLake, no existen costes de salida por 
mover datos y reducir recursos resulta tan sencillo  
como ampliarlos.

Mejora de la experiencia del cliente  
Puedes ofrecer una experiencia mucho más personal 
y adaptada que la de tus competidores a hiperescala a 
clientes con entornos informáticos complejos.

Mejora del cumplimiento normativo 
Con HPE GreenLake, puedes proporcionar las ventajas de 
la nube pública, junto con tu alto grado de observancia 
de las directrices sobre soberanía de datos en vigor  
a nivel nacional y aquellas específicas del sector.

Proveedor de servicios de Nueva 
Zelanda construye una empresa 
más grande y competitiva

Cuando CCL se fusionó con Revera Cloud Services, 
se convirtió en uno de los proveedores de servicios 
de nube y de gestión de TI más grandes de Nueva 
Zelanda. Quisieron construir una plataforma de 
computación de próxima generación para el 
funcionamiento de la organización resultante tras 
la fusión. Para una mejor gestión de sus recursos 
de computación, CCL adquirió HPE Synergy a 
través de HPE GreenLake. 

«Una de las ventajas de HPE GreenLake es que 
cuenta con servicio de instalación», comenta 
Evan Greenwood, responsable del proyecto 
de simplificación de la infraestructura como 
servicio (IaaS) de CCL. «Normalmente, nosotros 
compramos el servidor y punto. Te llega una caja 
con el servidor y buena suerte para instalarlo. 
Con HPE GreenLake, disponemos de un servicio 
de instalación y asistencia técnica mucho más 
eficiente del que conseguiríamos habitualmente 
y, prácticamente, por el mismo precio».

CASO PRÁCTICO

Folleto interactivo de HPE GreenLake
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HPE GREENLAKE EN ACCIÓN
Lo que opinan los proveedores de servicios 
Hay muchos proveedores de servicios de todo el mundo que para optimizar el rendimiento de sus entornos informáticos se están pasando a modelos de TI basados en el consumo gracias a HPE GreenLake,  
lo que les permite centrar sus esfuerzos en reorientar el uso de sus escasos recursos internos a la realización de un trabajo más estratégico que marque la diferencia para sus clientes. En sus propias palabras,  
existen numerosos motivos por los que los proveedores de servicios con una mayor visión de futuro se decantan por la plataforma HPE GreenLake para preparar sus empresas para el futuro:

 

Gracias a HPE GreenLake, somos capaces de 
mejorar la satisfacción de nuestros clientes. 
Tenemos la capacidad de responder más rápido 
a las necesidades de los clientes y podemos 
aportarles valor de una manera más inmediata. 
Existe menos riesgo para nuestra empresa 
porque HPE se encarga de la actualización  
y del mantenimiento continuo de los servidores 
y de los sistemas de almacenamiento. Además, 
el modelo financiero del pago por consumo 
funciona tanto para Sopra Steria, como para 
nuestros clientes. Todos salimos ganando. 

La experiencia combinada de nuestros  
negocios y de la tecnología que nos 
proporciona HPE GreenLake permitirá  
que podamos presentar una asombrosa 
propuesta a nuestros clientes. Ahora 
somos capaces de ofrecer lo mejor de las 
infraestructuras de las nubes públicas  
y privadas, permitiendo que nuestros  
clientes utilicen las tecnologías más  
avanzadas del mundo y las más seguras, 
comenzando desde cero hasta llegar a  
la nube. 

En el pasado, el mayor problema que teníamos  
era que teníamos que hacer grandes inversiones 
iniciales en capacidad informática, así que si un 
cliente quería reducir esa capacidad, nosotros 
ya habíamos realizado esa inversión. 
 
Ahora, con HPE GreenLake, comprobamos 
la efectividad de los costes de nuestra 
infraestructura mes a mes, basados en el  
uso. Es mucho más transparente y flexible. 

© Copyright 2021 Hewlett Packard Enterprise Development LP. La información que contiene este documento está sujeta a cambios sin previo aviso. Las únicas garantías de los 
productos y servicios de Hewlett Packard Enterprise quedan establecidas en las declaraciones de garantía expresa que acompañan a dichos productos y servicios. Nada de lo aquí 
indicado debe interpretarse como una garantía adicional. Hewlett Packard Enterprise no se hará responsable de los errores u omisiones que pudiera contener este documento.

a00116695ESE, septiembre de 2021

Chat

Toma la decisión de compra correcta. 
Contacta con nuestros especialistas 

en preventa.

Correo 
electrónico

Llamar

Recibir actualizaciones

Dirige de una manera mucho más inteligente tu empresa de provisión de servicios con el 
modelo económico basado en el consumo de HPE GreenLake. Disfruta de la agilidad de 
la nube con el control que te ofrece una solución local.

Ponte en contacto con uno de nuestros representantes para conocer cómo acelerar el 
funcionamiento de tu empresa con TI que es tan flexible como tú.

“ “ “

” ” ” Tor Neset, director de tecnología de Sopra Steria Bill Dawson, director general de Wavenet 

Daniele Palazzo, director de operaciones de LAKE Solutions
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http://www.hpe.com/info/getupdated
mailto:contactsales@hpe.com
https://www.hpe.com/global/hpechat/index.html?jumpid=Collaterals_a00116695ESE
https://www.hpe.com/es/es/contact-hpe.html
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